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Market Development

as a Service

Leistungen fur Unternehmen aus den Branchen Immobilien, Mobilitat, Energie,
Gebaudetechnik und Informationstechnologie.

INEXTIR

UnternehmensLosungen

Kundennutzen

INEXTR unterstltzt Unternehmen aus der Energie-, Immobilien-, Gebaudetechnik- und Facility
Management Branchen in der ErschlieBung von neuen Mérkten oder im Ausbau von bestehenden
Mérkten mit neuen Produkten und Dienstleistungen in der Schweiz, in Deutschland und Osterreich.
Unsere Losungen konnen genau auf die individuellen BedUrfnisse zugeschnitten werden -
umfassend abgestimmt oder punktuell unterstitzend.

Kunden erfahren eine aktive Unterstlitzung durch einen erfahrenen Vertriebspartner, der die
Maérkte, die Wettbewerber, Trends und Veranderungen kennt und Uber ein grof3es Netzwerk zu
Startups, Herstellern, Integratoren, Investoren und Betreibern verfligt. Zudem sind wir Ihr Partner,
welcher Kultur, Sprache und die Eigenheiten im Markt versteht und entsprechend handelt. Der
effektivste und glnstigste Weg, neue Markte erfolgreich aufzubauen und Prasenz zu zeigen!



Losungsbeschreibung

Die EinfUhrung von neuen Produkten und Dienstleistungen in
kompetitiven Markten erfordert ein vertieftes Verstandnis der
Kundenbedurfnisse, Kenntnisse der Marktmechanismen sowie
detaillierte Kenntnisse Uber das bestehende Produkt- und
Dienstleistungsangebot und die entsprechenden Mitbewerber.

OftscheiternMarkterschlieBungen,trotzklaren Leistungsvorteilen
und hohem Kundennutzen. Fehlende Marktkenntnisse, eine
z6gerliche MarkterschlieBung, falsche Anreize fir Marktpartner
oder untaugliche Geschaftsmodelle sind die Griinde dafr.

INEXTR unterstUtzt ausldndische Unternehmen bei der
ErschlieBung neuer Méarkte oder der Erweiterung bestehender
Markte mit neuen Produkten und Dienstleistungen in Europa
mit Schwerpunkt D-A-CH - Deutschland (D), Osterreich (A) und
Schweiz (CH).

Anwendungsfalle

Vielschichtige Erfahrungen im strategischen und operativen
Management sowie in der Unternehmensentwicklung bilden
unsere solide Basis. Wir kombinieren Markt, Management,
Mensch und Technologie und entwickeln Ldsungen, welche
alle notwendigen Elemente verknipfen und die Grundlagen fiir
nachhaltigen Erfolg bilden.

INEXTR analysiert die relevanten Mdarkte und Zielgruppen,
entwickelt gemeinsam mit Ihnen eine erfolgversprechende
Vertriebsstrategie, evaluiert potentielle Kunden, relevante
Projekte und mogliche Vertriebspartner, Gbernimmt fur Sie
die Vertretung im Markt, bietet Domizil, Kontaktadresse,
Zahlungsmoglichkeiten  und  Gbernimmt die gezielte
Akquisition, gewahrleistet volle Sicherheit bezlglich der
rechtlichen und steuerlichen Anforderungen, stellt eine
detaillierte Berichterstattung Uber alle Aktivitdten im Markt

sicher und pflegt den aktiven Austausch mit Kunden.

Kosten

Projektbezogen und gemeinsam zu definieren.

Eine konkrete Offerte erarbeiten wir nach einem gemeinsamen
Gesprach, wo wir die Ausgangslage, die Zielsetzungen und die
Rahmenbedingungen gemeinsam definieren und uns einen
Uberblick Uber bereits bestehenden Grundlagen verschaffen.
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Unsere Losungen konnen genau auf die individuellen
Bedurfnisse zugeschnitten werden. Die Arbeiten erfolgen
sequenziell. Jeder Teilschritt wird separat vereinbart. So
entstehen keine langfristigen Verpflichtungen.

INEXTR GmbH

Herr Jirgen Maal3
Bahnhofstrasse 36
CH-6210 Sursee

Telefon: +41 41508 49 49
Mobil:  +49 162 1740644
Web:  www.inextrcom




